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Ринкова економіка – це система товарно-грошових виробничих відносин і ринкових механізмів її реалізації
. Вона спирається на принципи: свободи діяльності (економічної, господарської, підприємницької); вільного ціноутворення (за результатами попиту і пропозиції); пріоритету споживача; відкритості економіки; договірних (контрактних) відносин (розвиток горизонтальних зв’язків); державного регулювання ринку та ринкових відносин (податкове, фінансово-кредитне, трудове законодавство, цінові обмеження, антимонопольні заходи). Ринкова економіка – це господарський механізм, який забезпечує процес  відтворення капіталу на основі пануючих відносин, які безпосередньо впливають на виробничі сили, окреслюють цілі, характер та ефективність їх функціонування. Господарюючі суб’єкти і господарюючі відносини – це основі елементи, які складають структурний каркас господарського механізму. Господарський або економічний механізм виступає як сукупність об’єктивних відносин та сфера усвідомлюваного регулювання економічних процесів.

Підприємець – основний господарюючий суб’єкт, який завдяки наявності певної сукупності рис втілює у практику функції підприємництва (творчу, ресурсну, організуючу) і за свою працю отримує підприємницький дохід, мінімум – нормальний прибуток
. Виділяють бухгалтерський прибуток, тобто грошова виручка від реалізації продукції мінус витрати виробництва і реалізації, і економічний прибуток, як загальну виручку з врахуванням усіх витрат (зовнішніх і внутрішніх), включаючи в останні нормальний прибуток підприємця.

Підприємець – самостійне організаційно-господарське новаторство на основі використання різних можливостей для випуску нових або старих товарів новими методами, відкриття нових джерел сировини, ринків збуту тощо з метою отримання прибутків і самореалізації власної мети.

Господарська діяльність – це будь-яка діяльність особи (фізичної, юридичної) направлена на отримання доходу в грошовій, матеріальній та нематеріальній формах, у разі коли безпосередня участь такої особи в організації такої діяльності є регулярною, постійною та суттєвою
.

Економічна діяльність окремих господарських суб’єктів і країни в цілому характеризується обсягом і формами здійснюваних інвестицій. Термін “інвестиції” походить від латинського слова “invest”, що означає “вкладати”. В більш розширеному трактуванні – інвестиції визначають як вкладання капіталу з метою подальшого його збільшення. Джерелом приросту капіталу та рушійним мотивом здійснення інвестицій є отриманий прибуток. В ринкових умовах господарювання приріст обсягів збуту і доходів має місце лише на тих підприємствах або їх об’єднаннях, які вкладають інвестиції в інноваційну діяльність, яка спрямована на використання і комерціалізацію результатів наукових досліджень та розробок, яка зумовлює випуск на ринок нових конкурентноздатних товарів і послуг.

Відповідно до Закону України “Про інноваційну діяльність” (2002 р.) інновації – це новостворені (засновані) і (або) вдосконалені конкурентноздатні технології, продукти або послуги, а також організаційно-технічні рішення виробничого, адміністративного, комерційного та іншого характеру, що істотно поліпшують структуру та якість виробництва і (або) соціальної сфери.

В основу інноваційної діяльності покладена інноваційна політика, яка здійснюється на рівні держави (макрорівні) або на рівні підприємства (мікрорівні). Сьогодні головними факторами розвитку будь-якої господарської системи є інновації – системна техніка нового типу, нові технології, нова організація праці і виробництва, нова мотиваційна система, підприємництво.

Інноваційне підприємництво – це використання інтелектуальної власності в господарській діяльності на умовах її комерціалізації з метою отримання прибутку.

Орієнтація на інноваційний шлях розвитку вимагає від національних суб’єктів господарської діяльності перебудови системи управління, створення на основі принципів маркетингу системи оперативного пошуку нових сфер та способів реалізації власного потенціалу, які спирались на нові товари, нові технології, нові методи організації виробництва і збуту.

Методологія формування інтелектуального капіталу

Інтелектуальний капітал (від лат. Intellectualis capitalis – розумовий, головний або головні пізнання) – це один з різновидів капіталу, який має відповідні ознаки капіталу і відтворює, одночасно, властиву лише йому (інтелектуальному капіталу) специфіку і особливості. Як економічна категорія інтелектуальний капітал розглядається з позиції авансованої інтелектуальної власності, що в процесі свого руху приносить більшу вартість за рахунок додаткової вартості
. Слід відзначити, що інтелектуальний капітал набуває авансованої вартості в процесі господарської діяльності, тобто коли він створюється і використовується самим підприємством чи реалізується іншим підприємствам (суб’єктам господарювання).

Формування інтелектуального капіталу в процесі господарської діяльності здійснюється за рахунок двох складових: людського капіталу та інтелектуальних активів (нематеріальних активів).

Людський капітал – це вартісна оцінка робочої, або інтелектуальної, сили, інтелектуальних зусиль одного чи сукупності працівників вищого рівня кваліфікації, які знаходяться в процесі розробки інтелектуального продукту. Одночасно, людські ресурси – це кількість працюючих з вищим рівнем кваліфікації, залучених до процесу розробки інтелектуального продукту.

Інтелектуальний продукт – це результат розумової, інтелектуальної праці. Це продукт творчих розумових зусиль, що має змістовне значення для певного інтелектуально підготовленого кола осіб, втілений на матеріальному носії.

Як бачимо: людські ресурси – кількість працюючих; інтелектуальний продукт – результат їх розумової діяльності, праці; людський капітал – це вартісна оцінка людських ресурсів, їх інтелектуальних зусиль.

Людські ресурси, що створюють інновації і ті, які можна описати та ідентифікувати, стають інтелектуальними ресурсами. Окремі інтелектуальні ресурси, зокрема, ті, що мають великий комерційний потенціал, отримують правову охорону і стають об’єктами права інтелектуальної власності.

Інтелектуальні ресурси, які приймаються на баланс за відповідною вартістю набувають статусу нематеріальних активів (інтелектуальних активів).

Інтелектуальні активи – це вартість інтелектуальних ресурсів, які в господарському обігу приймають форму нематеріальних активів. Це вартість об’єктів права інтелектуальної власності. 

Людські ресурси та інтелектуальні ресурси розглядаються разом як інтелектуальний потенціал, який не має вартісної оцінки, а вимірюється кількістю працюючих та кількістю ідентифікованих об’єктів інтелектуальної власності. У вартісному вимірі інтелектуальний потенціал відтворює інтелектуальний капітал.  

В умовах господарської діяльності підприємець для створення інтелектуального продукту, насамперед, авансує кошти (інвестиції) для придбання (використання) необхідних факторів виробництва, тобто елементів постійного та змінного капіталу. Капітал (або інвестиції) тут виступає як виробничий капітал, функцією якого є створення інтелектуального продукту і додаткової вартості. Постійний капітал – це частина авансованого капіталу, яка перетворюється на засоби виробництва і в процесі виробництва не змінює своєї вартості. Перемінний капітал – це та частка капіталу, яка перетворюється на робочу силу (інтелектуальну силу) і в процесі виробництва змінює свою вартість, тобто створює додаткову вартість. Додаткова вартість являє собою фонд, за рахунок якого здійснюється розширене відтворення.

Процес виробництва додаткової вартості пов’язаний з накопиченням капіталу, тобто з витратами частки виробленої додаткової вартості (грошової суми) щодо придбання додаткових засобів виробництва та робочої сили або інтелектуальної сили. Накопичення індивідуального капіталу (підприємницького капіталу) – це процес його зростання. Визначальну роль в накопиченні капіталу має процес виробництва (створення, використання або продажу інтелектуального продукту), який повинен бути безперервним, тобто періодично повторюватись. Таке періодичне повторення процесу виробництва інтелектуального продукту називається відтворенням інтелектуального продукту. Воно може бути простим (повторення процесу виробництва в попередньому масштабі) або розширеним (супроводжується накопиченням капіталу).

З позиції формування інтелектуального капіталу для одержання вартості людських ресурсів та інтелектуальних ресурсів і отримання додаткової вартості у грошовій формі треба продати продукт капіталу. При цьому інтелектуальний капітал набуває форми товарного капіталу (зауважимо, не товарної продукції), головною функцією якого є реалізація інтелектуального продукту і одержання додаткової вартості у грошовій формі. Таким чином, інтелектуальний продукт проходить три стадії капіталу – грошову, виробничу і товарну. Такий послідовний рух називається кругообігом інтелектуального капіталу.

З означених позицій в чистому вигляді інтелектуальний капітал – це створений або придбаний інтелектуальний продукт, який має вартісну оцінку, об’єктивований та ідентифікований (відокремлений від підприємства), утримується підприємством (суб’єктом господарювання) з метою ймовірного одержання прибутку (додаткової вартості). Вартість інтелектуального продукту (товару), що створений за умов застосування найманої праці є сума постійного, змінного капіталу та додаткової вартості (за відомою формулою К.Маркса W=C+V+M). Вартісна оцінка інтелектуальної власності, яка знаходиться в господарському обігу є інтелектуальний капітал, який об’єктивований та ідентифікований з позиції створеного або придбаного інтелектуального продукту, який набув право інтелектуальної власності.

При використанні створеного інтелектуального продукту безпосередньо на самому підприємстві, додаткова вартість складається з частини додаткової вартості, що входить до складу інтелектуального капіталу, отриманого в чистому вигляді, і з решти додаткової вартості, яка отримана при реалізації продукції з використанням інтелектуального капіталу в чистому вигляді, тобто на умовах використання вже оновлених або удосконалених засобів і предметів праці, найманої робочої сили або інтелектуальної сили.

Узагальнюючи вищезазначене, при цьому розуміючи, що деякі позиції мають ще дискусійний характер, побудуємо загальну схему інноваційного підприємництва (рис. 1), яка дає лише загальне уявлення щодо теоретико-методологічних аспектів отримання додаткової вартості (прибутку) при комерціалізації продукту інтелектуального капіталу. Без наведеного вище короткого подання теорії і методології інноваційного підприємництва, яке базується на ринкових умовах господарювання і формуванні інтелектуального капіталу, а також без спеціальної підготовки, на нашу думку – неможливо досягти цілісного сприйняття бізнесу в сфері інтелектуальної економіки. На цій основі сьогодні базується практика отримання прибутку за результатами комерціалізації інтелектуальної власності.

























Рис. 1. Загальна схема інноваційного підприємництва

Передумови до розкриття правил ринкової гри

Як вже відмічено, з Інтелектуальною економікою (Creative Economy) пов’язана підприємницька діяльність або бізнес зростання інтелектуального капіталу – це відповідний вид діяльності з метою отримання доходу за результатами комерціалізації інтелектуального продукту.

Механізм комерціалізації інтелектуального продукту багатоходовий і потребує опанування та використання сукупності знань з різних галузей права, економіки, фінансів, бухгалтерського обліку, менеджменту тощо.

В цьому процесі обов’язково є, як мінімум, чотири учасники: автор(и) розробки (винаходу, корисної моделі тощо); стратегічний партнер, менеджер з інтелектуальної власності та інвестор(и). Кожний з учасників процесу комерціалізації має відповідні цілі і завдання, які збалансовуються в ринковому середовищі.

Система інноваційного підприємництва складається з комплексу підсистем, елементів та компонентів, які забезпечують інтегративну цілісність, кінцевим завданням якої є отримання прибутку (винагороди). Така система будується з урахуванням виду та особливостей використання відповідних інноваційних продуктів (результатів творчої діяльності).

Сьогодні в Україні є об’єктивні передумови формування інноваційної стратегії довгострокового економічного розвитку, яка спирається на інноваційну складову та механізм підтримки пріоритетних програм і проектів. Цьому сприятиме побудова і реалізація інноваційної моделі розвитку (перетворень), що дозволить в короткі строки з високою ефективністю використати у виробництві інтелектуальний і науково-технічний потенціал країни.

Використання інтелектуальної власності в господарській діяльності з позиції інноваційного підприємництва потребує від суб’єктів господарювання відповідних зусиль, інвестиційних та інноваційних ресурсів, організаційних заходів, які спрямовані на отримання кінцевого результату – отримання прибутку (винагороди). Для цього потрібні нові знання, які пов’язані з процесом комерціалізації продукту інтелектуального капіталу.

Практика свідчить, що відсутність певних знань, ігнорування послідовності реалізації інноваційно-інвестиційного процесу, ухилення від податкового законодавства, порушення вимог бухгалтерського та податкового обліку, нехтування змістовним наповненням правочинів тощо призводить до ризикової ситуації, яка пов’язана з втратою інтелектуального капіталу і отриманням збитків і, навіть, призводить в деяких випадках до банкрутства підприємства. Інтелектуальне підприємництво – це складний багатовекторний ризикований вид діяльності. Щоб досягти в цьому виді бізнесу успіху, запобігти негативним наслідкам, на нашу думку, доцільно скористатись евристичними алгоритмами побудови систем (моделей) інноваційного підприємництва.

Взагалі “евристика” (від грецького (((((χω – знаходжу) – наука, що вивчає творчу діяльність, метод аналізу економічних явищ і процесів, прийняття рішень та метод навчання, що базується на інтуїції, винахідливості, аналогіях, власному досвіді тощо. Такий підхід до розгляду ситуацій, пов’язаних з інноваційним підприємництвом, дозволяє виявити та змоделювати цільовий алгоритм досягнення певної підприємницької мети і, таким чином, уникнути або передбачити недостатньо обґрунтовані господарські операції. Це, одночасно, дозволяє економічно обґрунтувати підприємницький ризик, знайти оптимальне управлінське рішення, побудувати логістику дій і організаційних заходів по всьому операційному циклу з урахуванням життєвого циклу нововведень. такий підхід дозволяє накопичувати досвід технологічного підприємництва з урахуванням відповідного правового поля, побудувати бізнес-план інноваційної діяльності, оцінити можливості інноваційного проекту на прикінцевій стадії з позиції визначення доходів і витрат, розрахунку реальних коштів та їх окупність, а також, на цій основі, ефективність цілісної системи інноваційного підприємництва.

Евристичні підходи до побудови алгоритмів, їх обґрунтування за окремими напрямками інноваційного підприємництва можна зустріти в наступних публікаціях, які нещодавно опубліковані в журналах “Інтелектуальна власність” та “Інтелектуальний капітал”: П.Науменко, Г.Крахмальова “Від ідеї створення нового продукту до реалізації інноваційного проекту” (Інтелектуальна власність, 1/2004, С.33–38); О.Морозов, Ю.Єремейчикова, Т.Морозов, В.Мікулін “Труднощі обліку об’єктів інтелектуальної власності на підприємствах України” (Інтелектуальна власність, 11/2004, С.23–30); О.Морозов, М.Оберемченко, М.Пашкевич, О.Чмиренко “Напрямки використання інтелектуального капіталу компанії” (Інтелектуальний капітал, 5/2004, С. 27–32); В.Щелкунов, О.Пічкур “Як уникнути помилок у трансфері технологій, науково-технічній, інноваційній діяльності та інтелектуальній власності?” (Інтелектуальний капітал, 8/2004, С. 35–42; 9/2004, С. 23–30; 11/2004, С. 31–41); Є.Дербал “Особливості оподаткування операцій з об’єктами інтелектуальної власності” (Інтелектуальний капітал, 5/2005, С. 24–27) та інші. В кожній публікації відтворюється набутий теоретичний  і практичний досвід, який спрямовано на осмислення інноваційного підприємництва.

Враховуючи сучасний стан інноваційного підприємництва, його правове, податкове та бухгалтерське забезпечення, механізм правової охорони інтелектуальної власності, відповідний досвід тощо, розглянемо найбільш типові алгоритми (моделі) інноваційного підприємництва. Евристична побудова алгоритмів підприємництва дозволяє дзеркально відтворити практику господарських ситуацій, що дозволяє підняти завісу комерційної таємниці щодо розкриття інформації по конкретним підприємствам, змоделювати абстрактну помилкову ситуацію та виправити її, економічно скорегувати, обґрунтовуючи доцільність таких кроків.

Евристичні алгоритми побудови систем (моделей) інноваційного підприємництва – це новий напрям практикуму в Інтелектуальній економіці. Кожна модель може оцінюватись з різних сторін і може бути адаптована до конкретної підприємницької діяльності, яка пов’язана зі створенням, використанням або продажем об’єктів права інтелектуальної власності.    
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Зі схеми (рис. 2) видно, що господарські операції, які пов’язані з інтелектуальним підприємництвом, побудована по принципу формування об’єкта права інтелектуальної власності за рахунок винаходу і “ноу–хау” до винаходу. При використанні об’єкта права інтелектуальної власності  при виготовленні готової продукції та її реалізації, отримується доход, який є джерелом винагороди юридичних осіб та авторів і, одночасно, є джерелом зростання вартості інтелектуальних активів (нематеріальних активів) ВАТ “Реверс” (умовна назва). Проаналізуємо цю схему з різних напрямів досягнення кінцевого результату.

Науково–дослідний інститут, як юридична установа, є власником винаходу тому, що послідуючою його дією була передача прав на винахід ВАТ “Реверс” відповідно до умов договору про передачу прав на винахід. Іншим підтвердженням права власності на винахід повинно бути отримання рішення Державного департаменту інтелектуальної власності про набуття права на винахід НДІ. При цьому, авторами винаходу є дві групи розробників, а саме: автори розробки – працівники НДІ і автори розробки зі сторони (припустімо, що вони не є працівниками ВАТ “Реверс”). Відносини між НДІ і групами авторів винаходу різні. Автори розробки винаходу, які є працівниками НДІ могли виконувати розробки на умовах посадової інструкції, за що їм сплачується щомісяця заробітна плата згідно штатного розкладу і кількості відпрацьованих робочих днів. В такому випадку керівництво НДІ може ігнорувати зусилля розробників–працівників НДІ, тому що це є службовий винахід, з метою не сплачувати їм винагороду в разі використання винаходу безпосередньо в НДІ (при розробці технічної документації з технології, промислових зразків, способу виготовлення автоматичних систем тощо). Безумовно, такий сценарій відносин не стимулює роботу працівників НДІ. За іншим сценарієм – замовником винаходу стає НДІ, яке створює відповідні технічні та організаційні умови, визначає кошторис витрат та покриває їх в процесі розробки винаходу. За цим сценарієм керівництво НДІ видає наказ (розпорядження) про створення відповідної групи працівників інституту для участі в розробці винаходу на умовах договору про розробку винаходу між авторами і керівництвом НДІ.
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